#2PEAC

PEAC Solutions (Pan-European Americas Capital Solutions) ist ein internationaler, unabhangiger
Anbieter von Finanzierungslosungen. Spezialisiert auf Investitions- und Absatzfinanzierungen fur
verschiedene Assetklassen und Industrien unterstitzt PEAC Solutions ihre Kunden bei der
Erreichung ihrer Ziele seit Uber 50 Jahren. Derzeit unterhalt PEAC Solutions weltweit Standorte in
elf Ldndern mit Uber 850 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern. PEAC Solutions besitzt eine
Vollbanklizenz der Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) und gehort zu HPS
Investment Partners LLC, einer weltweit fUhrenden Investmentgesellschaft. Umfassende
Marktkenntnis, internationales Denken und Handeln sowie eine ausgepragte
Dienstleistungsorientierung machen PEAC Solutions zum starken und verlasslichen Partner ihrer
Kunden.

In der Abteilung "Fair Market Value Sales" entwickeln wir im B2B-Vertrieb innovative
Leasinglosungen, die speziell auf die Anforderungen von Handlern und Herstellern zugeschnitten
sind. Mit flexiblen, restwertorientierten Finanzierungsmodellen unterstitzen wir unsere Partner
dabei, ihr Geschaft zu skalieren und ihren Kund*innen moderne, wirtschaftlich attraktive
Nutzungskonzepte anzubieten. Da wir diesen Bereich neu aufbauen und unser FMV Sales Team
weiter  ausrichten, suchen  wir  zum nachstmoglichen Zeitpunkt  engagierte
Vertriebspersonlichkeiten, die den Aufbau aktiv mitgestalten und den Erfolg unseres neuen
Geschaftsmodells deutschlandweit vorantreiben.



Verantwortung fur die strategische Weiterentwicklung bestehender Partnernetzwerke und
Sicherstellung einer langfristigen, vertrauensvollen Zusammenarbeit mit Herstellern,
Handlern und Distributoren

Aufbau neuer Partnerschaften und Gewinnung von Vertriebspartnern inkl.
Verhandlungsfihrung und Onboarding

Beratung zu innovativen Leasinglésungen - mit Fokus auf Automotive, Baumaschinen und
Material-Handling

Analyse von Kundenbedurfnissen und Entwicklung passender FMV-Leasingmodelle

Beobachtung von Markttrends und Ableitung strategischer MaRnahmen zur Positionierung
Prasentation unseres Leistungsportfolios sowie Schulung von Partnern zu Produkten und
Prozessen

internes Schnittstellenmanagement und enge Abstimmung mit unseren internen
Stakeholdern wie Kreditrisiko & Operations

Abgeschlossenes Studium oder Ausbildung mit kaufmannischem Schwerpunkt,
idealerweise mit Schwerpunkt Vertrieb, Finanzdienstleistungen, Mobilitat und/oder
vergleichbar

Fundierte Kenntnisse im Leasinggeschaft, bevorzugt im Umfeld von FMV / Restwertleasing
und idealerweise gutes Verstandnis der Branchen Transport, Nutzfahrzeuge oder Material
Handling

Erfahrung im Aufbau und in der Steuerung von Partner- und Handlernetzwerken

Hohes Mal3 an Selbststandigkeit, strukturierte Arbeitsweise, unternehmerisches und
zielorientiertes Denken sowie Starken im Stakeholdermanagement

Durchsetzungsvermdgen, gewinnendes Auftreten, empathisches Verhandlungsgeschick und
Talent in der Kundengewinnung

Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift sowie sehr gute MS
Office Kenntnisse.

Unbefristete Anstellung in einem erfolgreichen, internationalen Unternehmen

Attraktives Gesamtpaket aus fixer Verglttung und Bonus, Dienstwagen, moderne IT-
Ausstattung und Mobiltelefon



* Arbeitsort: Home-Office, direkt von zu Hause aus zum Kunden starten
* Kollegiale Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen
* Intensive Einarbeitung und individuelle Weiterbildungen

* Attraktive Benefits wie Vermdgenswirksame Leistungen, betriebliche Altersvorsorge mit
Arbeitgeberzuschuss, Firmenfitnessangebot eGym Wellpass, Fahrradleasingoption,
Corporate Benefits, hoher Zuschuss zum Deutschlandticket

Jetzt bewerben

Wenn Sie vorab Fragen haben, kontaktieren Sie uns gern telefonisch unter +49 (0) 40 23626 5713
oder per E-Mail: mhinzmann@peacsolutions.eu

Wir begrufRen Bewerbungen von Menschen jeden Alters, Geschlechts, jeder Herkunft, Religion,
sexuellen Identitat und mit Behinderungen gleichermalien.

PEAC (Germany) GmbH ¢ GertrudenstraRe 2 » 20095 Hamburg


https://peacfinance.onlyfy.jobs/application/apply/9vm4sznvxuqxwpfdvqg4zahgim4y5ye

