Wir suchen

PEAC Solutions (Pan-European Americas Capital Solutions) ist ein internationaler, unabhangiger
Anbieter von Finanzierungslosungen. Spezialisiert auf Investitions- und Absatzfinanzierungen fur
verschiedene Assetklassen und Industrien unterstitzt PEAC Solutions ihre Kunden bei der
Erreichung ihrer Ziele seit Uber 50 Jahren. Derzeit unterhalt PEAC Solutions weltweit Standorte in
elf Landern mit Uber 850 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern. PEAC Solutions besitzt eine
Vollbanklizenz der Bundesanstalt fur Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) und gehdrt zu HPS
Investment Partners LLC, einer weltweit fUhrenden Investmentgesellschaft. Umfassende
Marktkenntnis, internationales Denken und Handeln sowie eine ausgepragte
Dienstleistungsorientierung machen PEAC Solutions zum starken und verlasslichen Partner ihrer
Kunden.

Unsere Abteilung vereint Teams von Ambassadoren fur die drei Vertriebssaulen: Vendor, Green
Mobility & Bike Business sowie Direct & Broker. Wir sind der zentrale Ansprechpartner im
Innendienst fur Kunden und Partner - Uber den gesamten Lebenszyklus hinweg, von der
Finanzierungsanfrage bis zum Vertragsende - und stellen eine reibungslose Abwicklung sicher. Als
operative Schnittstelle verbinden wir Vendor-Partner, Vertrieb, Kunden und alle relevanten
internen Fachabteilungen. Unser Ziel ist es, langfristige Partnerschaften aufzubauen, exzellente
Kundenerlebnisse zu schaffen und den Erfolg unserer Partner und Kunden nachhaltig zu fordern.
Mit hoher Fachkompetenz, einem Hands-on-Ansatz und klarem Qualitatsfokus vertreten wir die
Werte und die Marke PEAC Solutions im taglichen Geschaft.



Bindeglied zwischen Vertrieb, Vendoren/Lieferanten und Leasingnehmern im Bereich
Healthcare/Direct & Broker fur ein erstklassiges Kundenerlebnis

Sicherstellung eines reibungslosen Prozesses vom Antrag bis zum Vertragsende inklusive
Datenpflege und Klérung offener Punkte

Proaktive Bearbeitung von Antragen und direkte Kommunikation mit Vendoren und Kunden

Ansprechpartner fur alle Fragen rund um Kreditanforderungen, Vertragsdetails und
Anpassungen

Enge Zusammenarbeit mit dem Shared Service Center sowie Mitarbeit in Projekten und
Prozessoptimierungen

Onboarding neuer Vertriebspartner und Ubernahme von Sonderaufgaben

Bankenumfeld, mit Abwicklung von standardisierten, kleinteiligen Geschaften und
Einhaltung von SLA

Starkes Team- und Serviceverstandnis; exzellente Kommunikationsfahigkeiten und
kundenorientiertes, verbindliches und freundliches Auftreten

Selbststandige, strukturierte und lI6sungsorientierte Arbeitsweise mit hohem
Qualitatsbewusstsein

Sicherer Umgang mit MS Office (insb. Excel, Word, PowerPoint); gute Englischkenntnisse
(Wort und Schrift)

Kenntnisse in Leasingprozessen winschenswert und mehrjahrige direkte Erfahrung in
Absatzfinanzierung/Vendorleasing von Vorteil

Kenntnisse in SAP, BPMN/DMN, Data Warehouse (DWH) oder ahnliche Tools
wunschenswert

Unbefristete Anstellung in einem erfolgreichen, internationalen Unternehmen mit einer
attraktiven Vergutung, Weihnachtsgeld und Bonuszahlung

Kollegiale Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen



* Modern ausgestattete Burordumlichkeiten in zentraler Innenstadt-Lage, Kantine mit
Essenszuschuss vom Arbeitgeber

* Modernes, hybrides Arbeitszeitmodell
* Intensive Einarbeitung und ein jahrliches Budget fur individuelle Weiterbildungen

* Attraktive Benefits wie Firmenfitnessangebot eGym Wellpass, Zuschuss zum
Deutschlandticket, Vermdgenswirksame Leistungen, betriebliche Altersvorsorge mit
Arbeitgeberzuschuss, Businessbike-Leasingoption, Corporate Benefits

Jetzt bewerben

Wenn Sie vorab Fragen haben, kontaktieren Sie uns gern per E-Mail:
mhinzmann@peacsolutions.eu

Wir begrtRen Bewerbungen von Menschen jeden Alters, Geschlechts, jeder Herkunft, Religion,
sexuellen Identitat und mit Behinderungen gleichermal3en.

PEAC (Germany) GmbH * GertrudenstraBe 2 » 20095 Hamburg


https://peacfinance.onlyfy.jobs/application/apply/ztjx386j5rownm6qlltmx147cr6k9ce

